
　グループ中期経営計画全体方針を踏まえ、当社では、中小企業市場の「さらなる深耕」と「新たなマーケットの創出・
拡大」によりコアビジネスを強化するとともに、営業活動および事務の業務革新を通じて、お客さまサービスと生産
性・効率性の向上を図ることで、“安定的・持続的な企業価値の向上”を実現していきます。

“安定的・持続的な企業価値の向上”の実現に向けたビジネスモデルの強化

伝統的にコアビジネスとしてきた分野

多様化する企業保障ニーズに対応 
した保障提供により、市場を深耕

企業保障との一体的な推進により、 
新たな市場を開拓

社会環境の変化を踏まえ、 
より幅広いお客さまニーズに対応

質の高いコンサルティング 
サービスを実践できる 
販売チャネルの拡充

+
営業活動・事務の業務革新に 
よるお客さまサービスの充実

死亡保障を中心とした 
企業保障の提供

就業不能保障をはじめとする 
生存中のリスクに対応した 

企業保障の提供

企業経営者・個人事業主の 
事業承継・相続対策を 

はじめとする 
幅広い保障ニーズの取込み

高齢者層をはじめとする 
より幅広い被保険者層の 

ニーズの取込み

大同生命中期経営計画
（平成２８年度～平成３０年度）

005大同生命の現状  2016


